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1、 收益组成
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2、 提高销售收入



可增加销售收入的因素



3、 节流-控制生产成本      
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纽维尔破碎机与某国产破碎生产成本对比表

分析：在电耗、人员工资、抓钢机等消耗相

同的情况下，其他国产3000匹马力破碎机小
时产能只能达到30吨，核算吨钢生产成本
65.99元/吨，比纽维尔高出28元/吨，按照
生产10万吨破碎料计算，纽维尔可额外增加
280万元利润。
  因实际产能较低，国产破碎机的产能上限
仅为纽维尔的一半，在原料充足的情况下，
纽维尔每年可多7.6万吨破碎料从而创早更
高的利润。



纽维尔破碎机与某国产破碎生产成本对比表

以4000马力为例，纽
维尔破碎机比同型号
设备生产成本低22.8
元，一个班生产720
吨成品料，可节省生
产成本16416元。



开源-提高收料竞争力、吃得饱

提高价格增加收货量：
通过以上对比，可以得出纽维尔破碎机的吨钢生产成本远低于同型号的国产设备，可达20-70元/吨。在实际运营中，
可把这部分节省出来的利润增加到收料环节，提高破碎原料的收购价格，从而增加市场上收料竞争力。通过提高价
格保证原料供应，可以从根本上解决吃不饱的问题！

更大的产能、更高的稳定性带来更高的收益
原料充足，同马力机型纽维尔产能比其他设备高出50%以上，在实际运营过程中更能把握住废钢行情，不会因产能
及故障拖后腿。以3000马力破碎机为例，年可加工量比其他国产设备高出7.6万吨，在吨收益100元不变的情况下，
每年可多产生760万元利润！



4、客户成功策略分享

① 国内某大型钢厂

② 美国SA资源回收公司



       国内某大型钢厂采用中再生纽维尔11000HP废

钢破碎机，充分利用设备产能高，生产效率高，

质量可靠所带来的优势，不断降低生产成本，维

持废钢收购价格高于当地市场的水平，自2019年

设备投产开始，基本每年废钢的破碎量都在100万

吨以上，成为当地废钢业务的霸主！

①国内某大型钢厂成功案例



该钢厂成功的经营模式：

抬高收
料价格

节约生产
成本返还
给采购

使用高性能
设备降低
生产成本

良性循环

垄断市场

1、提高产能，降低生产成本，增加自己的利润空间；

2、抬高废钢采购价格10-20元/吨，增加收购量；

3、把节约成本和增加产量带来的收益继续支持采购收料，

使得破碎机能在最低生产成本下，满负荷生产；

4、同时扩大采购量，形成良性循环。扩大生产量之后，

随之带来的其他收益额度也会增长，如非铁料的收益。



② 美国SA资源回收公司

美国SA资源回收公司简介：

      SA资源回收公司是澳大利亚SIMS同美国George 

Admas在美国的合资企业。凭借雄厚的实力及双

方对美国市场的了解，得当的策略，近10年内在

美国并迅速扩张，目前在美国拥有70多个场站，

仅用了几年的时间就一跃成为全美十大废钢供应

商之一。

洛杉矶阿纳海姆破碎线



洛杉矶长滩破碎机 加州贝克斯菲尔德破碎线



第三步

第四步

当势力在当地市场达到垄断地位后，

开始压低收料价格，抬高给钢厂的

销售价格，从而最大程度的赚取利

润！

利用高性能破碎机优势降低生产

成本，具备能够在同行中竞争的

优势

利用自身的成本优势，同竞争对手

打价格战，不断提高废钢收购价格，

直到让对手无利可图，甚至亏本！

将该地区的竞争对手挤垮或并购，

蚕食地盘，并不断向外业务扩展，

增加势力笼罩范围。

A ——低生产成本 B ——抬高采购价格

D ——达到区域性垄断市场C ——扩大公司规模，扩展
地盘

B

美国SA资源回收公司经营模式：



美国SA资源回收公司在美国西海岸布局分布



美国SA资源回收公司在美国各地布局图



1） 在破碎机运行成本计算中，电费，燃油费，人工等位于分子的因素较难改变，我们有最大机会改变的

因素是位于分母的破碎机产能；因此应该想尽办法提高破碎机的产能，降低破碎机的使用成本；让你的破

碎料生产成本低于当地同行的破碎料生产成本，这样你不但从成本控制中获利，而且具备了比同行更强的

竞争及生存的能力；纽维尔破碎机具备这方面的能力！根据我们对破碎机使用情况的调研，我们认为很多

纽维尔破碎机的用户在降低生产成本方面都有很大的潜力！要把纽维尔破碎机的性能优势利用起来！

2）把节约的成本用来提高废钢的收购价格，这是能够多收废钢的有效办法！即使每吨废钢的收购价格提

高10元-20元人民币，相信都会对废钢的收购量带来很大的改观；

3）当收购的废钢量增加，破碎料的产出增多，利润增加，就有了更多的机会来摊薄成本，从而更多的降

低成本，具备更大的能力收取更多的废钢，从而形成良性的循环；

总结及建议 (一）



4）破碎料销售的收入随着破碎料销售量的增加而增加；资金周转随着收来的废钢能够很快被破碎并销售而加快，而

每增加一次周转，都会带来销售收入及边际利润的增加；

5） 随着更多破碎料的产出，有色垃圾方面带来的收入也随之增加，假设有色垃圾的含量为10%，每吨销售价格500元，

则每多破碎一万吨废钢，则多收入1000*500=500,000元，等于多破碎一吨，就多出50元的利润。这是另外一个不容小

觑的利润；

6） 提高破碎料的产品等级，增加销售价格；增加破碎量的纯净度，减少钢厂的扣杂；

7）破碎机产能大，用电效率高，可以有效的提高用电功率因数，避免供电局的罚款，甚至获得奖励。

8） 根据当地废钢资源情况，选择相同型号破碎线时应尽可能选择大产能破碎线，以获得较低的生产成本，

具备在激烈的竞争中取胜的能力！而纽维尔破碎机产能的表现，目前在国内外品牌中无人能及！

总结及建议 (二）



打 造 最 具 性 价 比 废 钢 破 碎 机

咨询热线：4001-639-355      官网地址：www.zzsnewell.com

破碎机就是纽维尔，

                    纽维尔就是破碎机！
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